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Luvassa kaksi zznesiavaa tapahtumaa digitalisaation mahdollisuuksista.

= SUONENJOKI4.3.202 =

@ Yrityspuisto Futuria klo 12-15

Milta digimaailma nayttaa tulevaisuudessa

seeseese sop s

urittajajan ndkokuimasta?
- Digitaalisuus vaatii moniottelijoita:
tietoturva, tietosuoja, saavutettavuus, pilvi
- Mlustataloudesta apua tietoturva-asioihin
— - Tulevaisuudenkuvat ja -haasteet
MARKO JANTT|

Yrittajatarinoita digitaaliseen
liiketoimintaan siirtymisesta

Suonenjokelainen Eveliina Vauhkonen on
ottanut siivoustoimintansa oheistuotteeksi

verkkokaupan. Keiteleldinen Auli Junnikka EVELIINA
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@ lisalmen Kulttuurikeskus, Eino Séisd -sali klo 12-15

Verkkosivut
- yrityhsen digitaalinen kivijalka

Kotisivujen merkitys helposti unohtuu, mutta ne ovat yrityksen
térkein yksittdinen liiketoiminnan osa-alue internetissd. Ennen
digimarkkinoinnin aloittamista kannattaa huolehtia siitd, ettd

perusta on kunnossa. oy
NIKO ROYTIO

Hivijalkakauppiaasta

0erhhohauppiaahsi
Arja Pentikdisen kivijalkakauppa lahti mukaan
verkkokauppaan, joka lopulta korvasi koko
kivijalkakaupan. Elina Hartikainen puolestaan
on edellikévija etdvastaanottojen ja

ARJA
PENTIKAINEN

puolestaan vei korona-epidemian myota

liikuntapalvelut verkkoon.

Alustatalous ja pienyrittdjdn digitaalisen
toimintaympéristin muutos

JOHANNES KOPONEN

AULIJUNNIK

- Miten toimintaympéristd muuttuu?
Miten muutoksesta voi hydtya?
- Mita alustatalous on?
- Miksi alustatalous on merkittévé

VAUHKONEN

- Kuinka tulosten mittaamisella onnistutaan

ELINA
HARTIKAINEN

oikein

Kanta-yhteyksien hyodyntdmisessa.

Tavoitteet, mittaaminen, tulokset -
kohdenna niukat markkinointiresurssit

keskittamédan niukat markkinointiresurssit oikein?

- Kuinka 9yté keinoja asiakkaan ostamisen
liiketoimintamahdollisuus myds pienyrittdjalle?

Tilaisuudet juontaa ja keskustelua

alustaa Olffinna Janbboln

%WMMJJ nyt. Tapahtumiin voi osallistua paikan paalla

tai seurata livestreamia.

IImoittautumiset osoitteessa https://webropol.com/ep/digionnistuja. Tilaisuus on maksuton.
Koronaepidemiatilanne huomioiden tilaisuuden muuttaminen téysin verkkovalitteiseksi on mahdollista.

MARKOJANTTI (KTM, FM) tydskentelee
tutkimuspééllikkdnd Itd-Suomen yliopistolla,
DigiCenter North Savo Digital Innovation
Hubissa. Marko on tehnyt tditd yli 17 vuotta
palvelunhallinnan kehittdmisen parissa noin
30 organisaation kanssa (Verohallinto,
OP-Palvelut, Tietoa, Enfo, CGl, Istekki jne.). Han
on toiminut kutsuttuna puhujana monissa
Service Desk-ja IT-palvelunhallinnan
seminaareissa ja esittanyt [T-palvelunhallin-
nan tutkimustuloksia yli 40 kansainvélisessé
konferenssisa. Hanen tutkimusalueina ovat
digitalisaatio, palvelunhallinta ja
asiakaspalvelu.

JOHANNES HOPONEN on alustataloudesta
kirjoittanut titokirjailija, tulevaisuudentutkija
ja systeemiajattelija. Ajatushautomo Demos
Helsingin globaalien avauksien vetéjand ja
demokratia- ja kyvykkyydet -tiimijohtajana
han on selvittényt laajasti esimerkiksi
arvonluonnin, tydn, teknologian ja terveyden
tulevaisuutta. Koponen on vastannut Demos
Helsingin tulevaisuusajattelusta. Han on
opettanut Aalto-yliopiston IPT-opintokokonai-
suudessa Platforms and Ecosystems -kurssia

ja Aalto-yliopiston tulevaisuudentutkimuksen
perusopintoja. Lisaksi han on perustanut kaksi
palkittua startup-yritystd.

OSHARIUOTINEN on kymmenen vuoden ajan
auttanut yrityksi 6ytdméaén oman tapansa
toimia digitaalisessa maailmassa. Oskarin
vahvinta osaamista on markkinointi, jossa han
uskoo systemaattisuuteen ja analytiikkaan.
Suunnitelmallisuuden ja siihen liittyvén
jrkevan tavoitteenasetannan avulla
markkinointia voidaan mitata ja tehtyja
toimenpiteitd validoida. Oskarilla on vahva
kokemus yritysten, julkishallinnon ja
opetussektorin projekteista. Han kouluttanut
ja konsultoinut yksinyrittjistd kaupunkeihin ja
Suomen suurimpiin koulutuksenjérjestdjiin.

NIK0 RGYTIA tunnetaan letkeand savolaisena
sporttinrtting, jota motivoivat monet asiat
elamdssa: Ainutlaatuinen ja hyva jalki tbissd,
nautinto tydstd jota rakastaa sekd tietysti
laserkissat ja hassun nauskat meemit, Han
pitdd hulluista ideoista - ehkd vahan liikaakin,
Roytid toivoo, ettei lapsenomainen
mielikuvitus ja uteliaisuus katoaisi ihmisesté.
Sujuva yhteistyd on hanelle térked. Parhaan

mahdollisen lopputuloksen mahdollistaa rento
ja sujuva kommunikointi. Nikoa ajaa eteen péin
ajatus siitd, ettd jokin pieni visio toisen
ihmisen pédssa saa hanen kasissadn
konkreettisen muodon, jollaista ei olisi
osannut odottaa. Loistava valokuva tai video
tuo digiajan ammattilaiselle samanlaista
ammattiylpeyttd kuin valmis talo timpurinsa
silmissd.

EVELIINAVAUHKONEN osti aitiyslomalla
niin kalliin imurin, ettd silld oli [ahdettavé
tienaamaan rahaa. Néin sai alkunsa
Kotipari-niminen siivousalan yritys, joka
nykyisin toimii Suonenjoella. Entisiin tdihinsd
metallialalle Eveliina ei ditiysloman jélkeen
enad palannut. Intohimoisena saunojana
Eveliina huomasi netissd ilmoituksen, jossa
myytiin roskaamattomia saunavihtoja
valmistavan yrityksen liiketoiminta. Kaupat
Pohjois-Ruotsissa toteutuivat nopealla
aikataululla. Vauhkonen kauppasi muutaman
vuoden tuotetta niukalla markkinointibudjetil-
lamessuja kiertden. Vuonna 2019 tuote
bréndattiin uudelleen. 2020 Relax-saunavih-
dasta povattiin joulun hittituotetta

esteiden poistamiseksi?

iltapdivalehdissd. Sen vuoksi yrittdjd painaa
pitkdd paivad ja kyselyitd tulee ulkomailta asti.

AULIJUNNIRKA on keiteleldinen yrittaja.
Hénen yrityksensd Aulin Ikiliikkujat oli kevaalla
2020 haasteen edessé koronapandemian
viedessd asiakkaat ryhmaliikuntatunneilta.
Auli vei yksilovalmennukset, pienryhmdtunnit
jaryhméliikunnat verkkoon livestriimeind ja
tallenteina.

ARJAPENTIKAINEN pyéiritti 23 vuotta
askartelun kivijalkakauppaa (NapparéNappi)
lisalmen keskustassa. Kaupan siirtyessa yhd
enemman verkkoon, myds NapparaNappiin
perustettiin verkkokauppa. Vajaan vuoden
sisalld kuitenkin selvisi, ettd yksinyrittéjan
aika ei riitd sekd verkkokaupan kehittdmiseen
ettd kivijalkakaupan ja kehystamn
pydrittamiseen. Niinpd huhtikuussa 2020
kivijalkakauppa loppui ja Pentikdinen keskittyi
kehittaméan verkkokauppaa. Monien
koulutusten ja konsultin avulla verkkokauppa
on [ahtenytkin melko lennokkaaseen nousuun.

ELINAHARTIKAINEN on oivaltanut
digikehittamisen mahdollisuudet. Elina on

yrittéja jo toisessa polvessa ja tietdd jatkuvan
kehittdmisen hyddyt. FHL Karvonen Oy otti
alueellaan ensimmaisend yksityisend
palveluntuottajana Kanta-yhteydet kdyttdon,
samoin Elinalle on tullut tutuksi
etdvastaanottojen hydty saatavuuden ja
asiakassuhteiden ylldpidon kannalta.

MINNAJAAKKOLA on filosofian maisteri,
digitalisti ja humanistihdrhd. Minna on tehnyt
20 vuotta tditd digitalisoituvien tydyhteisdjen,
muuttuvien toimintakulttuurien ja niista
viestimisen parissa. Hanen erityisosaamista
ovat erityisesti maaseudun digitalisaatioon ja
tietoliikenneverkkoihin liittyvét teemat. Minna
rakastaa yhteiskunnallista vaikutus- ja
muutostydtd sekd pienempien puolesta
tydskentelyd. Han itse on tydskennellyt
kaupungin, kuntayhtin, valtion,
mikroyrityksen sekd suurten konsernien
palveluksessa toimittajana, viestintépaéllikkd-
nd, muutospadllikkdn, kehityspdéllikkand
sekd viestinnan asiantuntijana. Minna asuu
Pohjois-Savon pienimmassé kunnassa,
Tervossa, josta kdsin hén on parin vuoden ajan
tehnyt digitydtd Oulusta Helsinkiin.
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